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apoBank-Analyse: Kosten fiir die
Grundung einer Tierarztpraxis steigen
weiter

In Deutschland arbeiten rund 12.000 Tierarztinnen und Tierarzte als
Selbstandige - die meisten davon in Kleintierpraxen. Laut der jungsten
Analyse der Deutschen Apotheker- und Arztebank (apoBank), die die
tierarztlichen Existenzgrindungen kontinuierlich begleitet, kostete die
Neugrundung einer solchen Praxis in 2019/2020 durchschnittlich 224.000
Euro.



Der haufigere Weg, sich als Tierarztin oder Tierarzt niederzulassen, ist
allerdings die Ubernahme einer bestehenden Kleintierpraxis. Dafir
investierten die Existenzgrunder im Analysezeitraum inklusive
Modernisierung rund 191.000 Euro - und somit etwas weniger als bei einer
Neugrundung. Insgesamt sind die Investitionen in den letzten funf Jahren
gestiegen: in Neugriindungen um 38 Prozent und in Ubernahmen sogar um
53 Prozent. Bei Letzteren lag dies hauptsachlich an den um 41 Prozent
gestiegenen Kaufpreisen fur die Praxen.

Tiermedizin fest in Frauenhand

Der Frauenanteil bei den tierarztlichen Existenzgrindungen stieg 2019/2020
auf 75 Prozent. Er liegt damit laut der apoBank-Analyse im Vergleich zu
Arztinnen (61 Prozent) und Zahnarztinnen (46 Prozent) sehr hoch. Unter den
Studierenden der Tiermedizin sind die Frauen allerdings mit 85 Prozent noch
starker vertreten. Nach dem Studienabschluss bieten sich neben der eigenen
Praxis unter anderem auch die Anstellung im ambulanten Bereich, in der
Veterinarverwaltung oder in der pharmazeutischen Industrie als berufliche
Optionen.

Wer sich aber fir die Selbstandigkeit entscheidet, hat die Wahl zwischen
Klein-, Grofdtier-oder Gemischtpraxen. Die apoBank-Analyse zeigt hier
unterschiedliche Praferenzen zwischen den Geschlechtern: Demnach ziehen
57 Prozent der Tierarztinnen die Kleintierpraxis vor. lhre mannlichen
Kollegen wahlen dagegen haufiger Praxen, in denen auch Grofdtiere
behandelt werden.

Kooperationen nehmen zu

Zwar ist die Einzelpraxis mit 63 Prozent weiterhin die beliebteste
Grundungsart, doch der Anteil von Kooperationen nahm in den letzten flnf
Jahren von 28 Prozent auf 37 Prozent deutlich zu. Vor allem Griinder von
Groftierpraxen entscheiden sich mit 42 Prozent haufiger fur eine
Niederlassung in Kooperation mit Partnern.

Solche Strukturen haben viele Vorteile: Sie ermoglichen flexiblere
Arbeitsbedingungen, wenn es um Arbeitsteilung, schnellere Organisation von
Abwesenheits- oder Urlaubsvertretung geht. Gemeinsamer Zugriff auf
Personal, Raume und Ausstattung fuhrt zu geringeren Kosten. Und nicht
zuletzt ist auch ein spontaner fachlicher Austausch eher moglich.

,Berufliches und Privates besser miteinander zu vereinbaren ist haufig der



Grund, sich fur Kooperationen zu entscheiden. Sie bieten auRerdem eine gute
Alternative zur Anstellung, denn hier wird die Verantwortung fur die
PraxisfuUhrung geteilt, und die Hauptargumente seitens der jliingeren
Heilberufler gegen eine Selbstandigkeit wie finanzielles Risiko,
Arbeitsbelastung, Burokratie, unternehmerische Aspekte lassen sich durch
kooperative Praxisstrukturen entkraften®, sagt Daniel Zehnich, Bereichsleiter
Gesundheitsmarkte und -politik bei der apoBank. ,In finanzieller Hinsicht
kann die eigene Praxis durchaus eine lukrative Option sein - so
erwirtschaften beispielsweise rund 43 Prozent der Inhaber von
Kleintierpraxen einen Uberschuss von 100.000 Euro und mehr. Und weil die
Grindung und Fuhrung einer Praxis nicht im Studium erlernt wird, unterstutzt
die apoBank dabei umfangreich - mit speziell dafir ausgebildeten Beratern,
Wirtschaftsseminaren und mit einem umfangreichen Netzwerk an Partnern.”

Zu Methodik

Den Ergebnissen liegt eine Stichprobe von 165 durch die apoBank in
2019/2020 begleiteten tierarztlichen Existenzgriundungen zugrunde. Die
Daten wurden anonymisiert von der apoBank ausgewertet.

Weitere Quellen
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Uber die apoBank

Die Deutsche Apotheker- und Arztebank (apoBank) ist die grofite
genossenschaftliche Primarbank und die Nummer eins unter den
Finanzdienstleistern im Gesundheitswesen. Kunden sind die Angehdrigen der
Heilberufe, ihre Standesorganisationen und Berufsverbande, Einrichtungen
der Gesundheitsversorgung und Unternehmen im Gesundheitsmarkt. Die
apoBank arbeitet nach dem Prinzip "Von Heilberuflern fur Heilberufler”, d. h.
sie ist auf die Betreuung der Akteure des Gesundheitsmarktes spezialisiert
und wird zugleich von diesen als Eigentumern getragen. Damit verfugt die
apoBank Uber ein deutschlandweit einzigartiges Geschaftsmodell.
www.apobank.de

Seit der Grundung vor fast 120 Jahren ist verantwortungsbewusstes Handeln
in den Unternehmenswerten der apoBank fest verankert. Sie setzt sich firs


https://www.bundestieraerztekammer.de/btk/statistik/
http://www.apobank.de

Miteinander ein, fordert Zukunftsprojekte, Kultur sowie soziales Engagement
und investiert in Nachhaltigkeit und 6kologisches Bewusstsein:
www.apobank.de/mehr-ermoeglichen

Kontaktpersonen

Anita Widera
Pressekontakt
Pressereferentin
anita.widera@apobank.de
0211 5998 153



http://www.apobank.de/mehr-ermoeglichen
mailto:anita.widera@apobank.de
tel:0211 5998 153

